Créer un cadre
favorable

a la recherche
des bons
partenaires
économiques

[ émergence des projets transfrontaliers
de développement économique dépend beaucoup

w dela capacite des porteurs de projets potentie|s
gy 3 identifier des partenaires pertinents, notamment ceux

situés de |autre coté de la frontiere.

e Les acteurs pub\ics et parapubhcs ont le role
de faciliter la mise en réseau et la création
T T T de partenariats entre les entreprises.
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T T T T QUELS TYPES DE MISE EN RELATION DES PARTENAIRES
—_——~— ECONOMIQUES ?

Afin de répondre aux besoins trés variés des porteurs de projets,

il est important de s’assurer que plusieurs types de mise en relation

des partenaires sont accessibles sur le territoire. Les outils

de recherche individuelle de partenaires potentiels permettent

aux acteurs économiques de se focaliser assez rapidement

sur ce qui les intéresse. Les événements de mise en réseau peuvent
ouvrir plus de perspectives et donner de la visibilité aux acteurs

au niveau du territoire transfrontalier. Enfin, le matchmaking permet

le rapprochement de deux ou plusieurs acteurs économiques

pour amorcer un partenariat.
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Développement Guide pratique : le montage de projets
é économique
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